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Projekt musi by¢ dobry ( nie ma uzupehien , tylko
wyjasnienia)

Whpisa¢ numer indentyfikacyjny !

Zwracac¢ uwage na wpis PKD planowanej dzialalnosci
Pamieta¢ o wpisaniu pesel

Do kosztoéw kwalifikowanych nie wchodza koszty obrotowe (
np. zakup materialow do produkc;ji)

Nie mozna zawiesi¢ dzialalnos$ci

Rozpoczecie dzialalnosci po podpisaniu umowy
Zamieszkanie- zaswiadczenie z Ewidencji Ludnosci

Zysk pomniejsza kwote pomocy ( rownowaga przychodow i
kosztow)

11 2 str nie wypelniamy



Cele og6lny i szczegbdlowy ( moze by¢ wiecej niz jeden)
oraz przedsiewziecia wpisac¢ z Lokalnej Strategii Rozwoju
LGD KOLD

W uzasadnieniu zgodnosci z celami i kryteriami LGD
pamietac o dobrze opisanymi powigzaniami- jak
operacja przyczyni sie do spelienia celow LSR -0pis ma
wplyw na ocene zgodnosci z LSR

Tytul operacji — zwiezly — wszedzie bedzie wpisywany
Leasing nie jest kosztem kwalifikowalnym

Przy budowlance — kosztorys inwestorski

Koszt niekwalifikowalny moze obnizy¢ kwote pomocy



Opisujemy krotko, ale dokladnie na czym polegaé bedzie
operacja i jakie przyniesie rezultaty

Zwracamy uwage na opis w aspekcie innowacyjnosci —
tuta) punktuyjemy 1-3 pkt Oraz opis w jakim obszarze LGD
deklaruje sie zalozenie dzialalnos$ci

Pamietamy o warunkach, ktore musi spelniac
wnioskodawca

Cele operacji — - konkretny( efekty), mierzalny (
wskazniki), realistyczny ( w czasie) — cele spojne

- cel bedzie przeniesiony do umowy
Whpisane wskazniki muszg byc¢ zrealizowane

Operacja nie moglaby by¢ zrealizowana bez pomocy
publicznej



W wyszczegodlnieniu wpisaé np.:
- A* Prace budowlane

1** - roboty budowlane

2** - roboty elektryczne

- B¥ Zakup sprzetu

1**  maszyna stolarska — strugarka

2**  zestaw narzedzi stolarskich ( strugi,

wkretaki...)



W Biznesplanie pokazujemy tylko to, co dotyczy operacji

Nie jest istotne w jakiej kondycji jest firma, ( nie uyymujemy co
jest teraz w firmie, chyba ze ma to wplyw na operacje )

Opisac dlaczego chcemy w tym kierunku podjac¢ dzialalnosc¢ z
uwzglednieniem rozeznania Srodowiska

Zwroci¢ uwage na okres od rozwoju firmy ( mozliwy kwiecien

2017) do wniosku ostatecznego o platnos¢ ( preferujemy do
listopada 2017r)

Realizm cen planowanych, przewidzie¢ wariantowosc ( kryzys,
nadwyzki)

Przyjac stale ceny ( ew. przy sezonowych np. 0Zyczanie
kajakow- wskaza¢ w okresie sezonu, a dalej bedzie
rejestrowana, to utrzymujemy liczbe miejsc zatrudnionych)

Kazda operacja uwazana jest za inwestycyjna



Pkt II. 2.1. — potencjal ( zalgczamy dokumenty
potwierdzajace) - jesli nic nie ma, to moze by¢ zaplecze

Pkt 2.2 — pokazujemy tylko to co ma stuzy¢ do realizacji
operacji

pkt 2.3 — opisa¢ np. mamy umowy przedwstepne, mamy
plany ( kontrole — rutyna czujnosc, donosy)

Pkt 3.1 - celem nie moze by¢ zakres rzeczowy ( np. zakup
masz¥1 y, a to co zamierzamy zrealizowac np. uzyskanie
przychodu ze sprzedazy... )

Po roku wykazac 30% poziomu sprzedazy ( wartoSciowo lub
iloSciowo)

Nie opisywa¢ cudow ( bardzo potrzebne dla spolecznosci itd.)
Pkt 3.2 - kalkulacja rozsadna



Pkt 4.1..7-9 — innowacyjnosc, Srodowisko, khmat daleko
idgcy umiar ( nie naciggac ) — mozna wpisac nie dotyczy
( innowacja moze byc¢ jesli np. pierwszy raz na danym
terenie)

We wniosku nie pisa¢ elaboratow

Pkt 4.2. — analiza marketingowa — opisac produkt (
towary, ushugi, konkurencja)

Pkt 4.2.3 - 4 — nowe rynku zbytu - w tym osoby
defaworyzowane w LSR

Pkt 4.2.4 - 2 — media spolecznosSciowe, prasa lokalna

4.2.5 — konkurencja — ocena ma wplyw na poziom cen,
nie identyfikowaé¢ wszystkich konkurentéw i nie po
nazwiskach, a w grupach



PktV 5.1 -SWOT - mocne i stabe strony - zaleza od nas ; Szanse i
zagrozenia — nie zaleza od nas ( np. wzrost plac)

Pkt VI 6.1 - nie ma mozliwoSci finansowania z innych $rodkow
publicznych

Zawsze 3 oferty 1 5 zapytan — bedzie zawarte w umowie
Przy wniosku o platnos¢ — racjonalnosc
Pkt VIII - istotne do oceny

Pkt IX 9.1 — nie uszczegétawiac (np. przy 1 osobie wpisac
farbowanie, ciecie itp.)

9.2 — uzasadnienie — ekonomiczne dotyczace tylko operacji kosztow
Pkt 9.3 NPV — wartos$¢ dodatnia

Wskazniki mogg by¢ na +

Uwaga na niedoszacowanie ekonomiczne ( np. zaklad kosmetyczny
w miejscowosci 1,5 tys , a sprzedaz ushug dla 10 tys. )



- brak pomystu

- lanie wody

- chaos 1 niesp6jnosé

- bledna analiza sytuacji rynkowe;j

Dopuszcza sie blad wykonania biznesplanu 5-25%

Do platnosci ostatecznej musi by¢ firma mikro lub mata

Do platnosci ostatecznej zachowane warunki
podstawowe

Rok po dniu ostatecznej platnosci — 30% poziomu
sprzedazy



Dokument tozsamosSci z adresem lub zaswiadczenie z
Ewidencji Ludno$ci o miejscu zamieszkania ( gdy
dow. Os wydany po styczniu 2015r. - termin 1 mies.)

Zaswiadczenie ZUS (1 mies. wstecz) ( nie wystarczy
z KRUS)

Oswiadczenie wspolwlasciciela o udostepnieniu
nieruchomosci ( maz, zona) lub dokument wlasnos$ci

Pomoc de minimis — nie dotyczy do 25 tys z UP
Przy budowlanych kosztorys inwestorski



Skladamy z kompletem dokumentow

Skladamy 2 egz w wersji papierowej w 2
segregatorach i 2 elektronicznej ( najlepiej na plycie
CD)

Potwierdzenia kopii moze dokonac¢ biuro LGD
Whniosek mozna wycofa¢c w dowolnym momencie

W przypadku rownej liczby punktow decyduje
kolejnosc¢ zlozenia wnioskow !!!

Dziekuje za uwage



